Reality25: Osobni pristup ke klientum,
Spickova prezentace a pravni jistoty obchodu

Realitni trh se neustéle
vyviji a spravné rozhodnuti
vcetné nac¢asovani realitniho
obchodu miiZze zasadné
ovlivnit cely finalni vysledek.
Michaela Cervena, majitelka
realitni kancelare Reality25,
dobre vi, ze vétsina lidi

fesi nakup ¢i prodej
nemovitosti jen jednou za
Zivot, pokud viibec. ,Lidé
proto nemaji a ani nemohou
mit dostate¢né zkusenosti

s realitnimi obchody. V§em
mohu tak jen doporudit,
pokud stoji pred prodejem ¢i
pronajmem nemovitosti nebo
potiebuji poradit, aby se na
nas obratili. Radi pomlzZeme
najit nejlepsi feseni," uvadi
Michaela Cervena.

Prace realitni maklérky

je krasna v tom, ze jste
neustale mezi lidmi,
poslouchate jejich pribéhy
a Casto je prozivate s nimi

Jak dlouho se nemovitostem
vénujete a co vas na této pra-
ci nejvic bavi?

Jako realitni maklérka a poz-

déji majitelka realitni kancelare
plsobim uz 15 let. Rdda pracuji
s lidmi a pomaham jim. Prace re-
a-litni maklérky je krdsna v tom,
Ze jste neustale mezi lidmi, po-
slouchate jejich pfibéhy a ¢asto
je prozivate s nimi.
Vétsina lidi uskuteéni realitni
obchod jen jednou za Zivot.
Proc¢ by méli vyuzit sluzeb re-
a-litni kancelare? A jak poznat
kvalitniho maklére?

Na trhu pdsobi mnoho zku-
Senych makléri, ale bohuzel ne
vsichni pracuji profesiondlné. Je
proto dUlezité zjistit, jaké mé dany
maklér zkusenosti, kdo za nim
stoji, jaké sluzby nabizi. Kvalitni

Na co pamatovat pri

Prodej nemovitosti je pro mnoho
lidi nejvétsim obchodem, kte-
ry kdy v Zivoté uskuteéni. PFi
soucasnych cenach nemovitosti
se témér vzdy jednd o Eastky
v fadech miliond korun. Velmi
Casto lidé prodavaji domy a byty
v naroénych Zzivotnich situa-
cich - napfiklad pti dédictvi,
kdy je rodina stéle pozname-
nana ztratou blizkého Clovéka.
Casto se jedna i o majetek pro-
davany v dobé rozvodu nebo
rozchodu.

4Pravé ve chvilich, kdy ¢lovék
neni v dobré psychické pohodé,
mUZe byt nachyInéjsi k chybnym
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Michaela Cervena, maijitelka realitni kancelare Reality25, se ve
svété nakupt, prodeji a prondjmil nemovitosti pohybuije jiz 15 let.

realitni maklér by mél zajistit ne-
jen profesionalni servis a pravni
jistotu, ale také dosdhnout vys-
i prodejni ceny, nez by majitel
zvladl sém.

Spoluprace s realitni
Eas, zajistuje pravni jistotu
a zmens$uje riziko neplatici

Jak docilite co nejvyssi pro-
dejni ceny?

V&echno je o kvalitni prezen-
taci. Vétsinu zakéazek nechéava-
me profesiondlné nafotit, nataci-

rozhodnutim, nebo se m(ize do-
konce stat obéti podvodnika. Je
proto dobré mit na paméti néko-
dat pozor, aby se prodej rodin-
ného majetku neproménil v noc¢-
ni maru," upozornuje Michaela
Cervend, majitelka realitni kan-
celare Reality25.

Stanoveni prodejni ceny
Spravné urdit cenu, za kte-
rou bude nemovitost nabidnuta,
krokem. Do rozhodovani vstupu-
ji osobni vazby k domu ¢i bytu
i neznalost aktudlini situace na
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me video véetné zabérli z dronu
a déldme 3D skeny. Diky tomu si
zajemci mohou nemovitost pro-
jit online jesté pred osobni pro-
hlidkou. Dulezit4 je také spravna
propagace - védét, kde inzerovat,
jak vyuzit placené pozice a kdy
zapojit socialnf sité.

Sluzeb realitni kancelare vy-
uzivaji i lidé, ktefi pronajimaiji
nemovitosti. Jaké vyhody to
pFinasi?

Spoluprace s realitni kancelafi
pfi prondjmu Setfi ¢as, zajistuje
pravni jistotu a zmensuje riziko
neplati¢d. Zkuseny makléf pro-
véii zajemce, pfipravi smlouvy
a zajisti cely proces od A do Z.

Prezentace nemovitosti

Propagace a marketing

Zaridime vSe za vas

Néktefi lidé se obavaiji spolu-
pracovat s realitni kancelafi
kvili Spatnym zkuSenostem
z minulosti. S jakymi prakti-
kami jste se setkala?

Je pravda, Zze v minulosti pl-
sobili na trhu lidé bez zkuSenosti
i pojisténi. Néktefi slibovali ne-
redlné vysoké ceny a pozdéji na
klienty tlacili, aby je snizovali.
Nakonec se nemovitost prodala
pod cenou. Dnes uz je situace
vyrazné lep$i, ale i tak je dUle-
Zité vybirat si maklére peclivé.

VSechno je o kvalitni
prezentaci, vétsinu zakazek
nechavame profesionalné
nafotit, natacime video
véetné zabérh z dronu

a délame 3D skeny

Proc¢ si vasi klienti vybiraji pra-
vé vas?

Myslim, Ze hlavné kv(li osob-
nimu pfistupu. Nabizime $picko-
vou kvalitu prezentace i pravniho
zajisténi obchodu. Kazdy klient
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Kvalitni realitni maklér

by mél zajistit nejen
profesionalni servis a pravni
jistotu, ale také dosahnout
vyssi prodejni ceny,

nez by majitel zvladl sam

si vybird styl a pfistup, ktery mu
vyhovuje. Nékdo preferuje mla-
dého ambiciézniho maklére, jiny
Zité je, aby spoluprace fungovala
lidsky i profesiondiné.
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prodeji nemovitosti v Cesku

trhu. Pomoci mUze internet, kde
Ize vyhledat obdobné nabidky, ale
neni to vzdy jednoduché.

,Zatimco bytl ve velkych més-
tech se prodava hodné a Ize na-
jit srovnatelné nabidky, u doma
¢i pozemkl mimo mésta byva
podobnych nemovitosti malo.
Navic plati, ze to, ze nékdo na-
bizi nemovitost za ur¢itou cenu,
jesté neznamend, Ze ji za ni sku-
tecné proda - redlné (transakc-
ni) ceny mohou byt i o statisice
niz$i," uvadi Cervena. Proto je
vhodné pfizvat k prodeji odbor-
nika - znalce nebo zkuseného
realitniho maklére.

Jak hledat kupce

Rozhodne-li se majitel hle-
dat kupce na vlastni pést, narazi
¢asto na radu prekazek. Inzer-
ce na internetu mlze byt draha
nebo naopak zdarma, ale malo
viditelna. Dnesni kupujici oce-
kdavaji vysokou kvalitu prezen-
tace - profesionalni fotografie,
videa, virtudlni prohlidky a kva-
litné zpracované pldorysy. Tyto
sluzby v8ak obvykle nelze zajistit
bez pomoci profesionald.

Na co si dat pozor
P¥i prodeji nemovitosti jde
o velké penize. Proto je nezbyt-

né, aby bylo vse peclivé osetieno
smlouvami. Ty by mél pfipravit
nezdvisly advokat s praxi v rea-
litnich transakcich a s odpovi-
dajicim pojisténim.

.Zasadni je, aby se nemovi-
tost dostala do spravnych rukou
a zaroven byly bezpeéné preve-
deny penize. Nikdy by nemélo
dojit k situaci, kdy jedna ze stran
drzi soucasné vlastnické pravo
k nemovitosti i kupni cenu. Nej-
Castéjsim feSenim je advokatni,
notérskd nebo bankovni Gschova.
Vybér spravné formy je vhodné
konzultovat s odbornikem," uza-
vird Michaela Cervena.



